


LA CÁMARA

La acción de la Cámara Oficial de Comercio de España en Colombia se centra en
el fortalecimiento del tejido empresarial y de las competencias de los
trabajadores como uno de los principales dinamizadores de la competitividad y
productividad empresarial.

Nuestra misión es actuar en el interés de nuestros/as socios/as, empresas
colombianas, españolas y de la administración española, promoviendo el
comercio entre España y Colombia, prestando servicios oportunos de alta
calidad, de manera profesional e íntegra y ayudando a crear espacios propicios
para la generación de nuevos negocios que incrementen el volumen de
intercambio comercial y de inversiones entre los países. Está gobernada por una
junta directiva de 15 personas y el equipo cuenta con 13 empleados, 2 becarios
y un director ejecutivo a cargo de toda la operación.

ENTORNO ECONÓMICO 2022

 Artísticas, de entretenimiento y recreación (37%)
 Información y comunicaciones (17,6%)
 Comercio, transporte, almacenamiento y servicios de comida (15,1%) 
 Industria manufacturera (12,6%)

Colombia terminó el 2022 con un sólido crecimiento económico que se ha
generalizado a prácticamente todas las actividades económicas. 

La mayor dinámica entre enero y septiembre se observa en las siguientes
actividades:

Estos sectores en conjunto participan con el 37,4% de la economía y
contribuyen con el 68% del crecimiento en los primeros nueve meses del año.
Por otro lado, se presentaron contracciones en el sector agropecuario y en
obras civiles. En minería y en actividades inmobiliarias se observó una muy baja
dinámica con tasas de 1,3% y 2%, respectivamente. 



Infraestructura: Colombia ofrece oportunidades de inversión alrededor de
60.000 millones de dólares en infraestructura vial, 5.700 millones en
proyectos de expansión agropecuaria, 3.400 millones en rehabilitación de
infraestructura férrea y 1.600 millones en infraestructura fluvial.
Energía
Turismo
Salud

De acuerdo con la información del DANE y la DIAN, las exportaciones en
noviembre de 2022 fueron de US$ 4.519,5 millones y presentaron un aumento
del 8,8% en relación con noviembre de 2021, esto se debe principalmente al
crecimiento de ventas externas del grupo de Combustibles, el cual fue de 21,1%. 

Las exportaciones de combustibles y productos de las industrias extractivas
participaron con un 56.9% del valor de las exportaciones, de igual manera,
manufacturas con 18,4%, agropecuarios (14.4%), alimentos y bebidas con 4,8% y
otros sectores con 5,5%. 

Por otro lado, según la DIAN, en octubre de 2022 las importaciones fueron de
US $6.127,3 millones y presentaron un aumento del 5,5% con relación al 2021.
Este comportamiento se debe principalmente al aumento de 4,6% en el grupo
de manufacturas. Las importaciones de manufacturas participaron con 74,1%
del valor total de las importaciones, seguido por el sector agropecuario
incluyendo alimentos y bebidas con 15,2%, combustibles y productos de las
industrias extractivas con 10,3%, y otros sectores con 0,4%. 

Actualmente en Colombia se encuentran establecidas más de 650 empresas
españolas de todos los tamaños, presentes en todos los sectores de la
economía y generando más de 50.000 empleos directos y casi un millón de
empleos indirectos.

Los principales sectores claves de inversión española en Colombia son los
siguientes: 



Servicios de tecnología: El país representa cerca del 17% de las ventas de
BPO en la región y se encuentra entre los principales puntos de venta. 

DESARROLLO DE ACTIVIDADES 2022

Crear un grupo en el que todos tengamos opinión sobre cómo mantener la
fortaleza de la empresa española en el sector de Infraestructura y Energía, y
detectar aquellos problemas que en común encontramos en este sentido. 
Generar una voz que incluya de forma colegiada aquellos aspectos que
creamos que puedan ser un foco de mejora para las empresas de la
Cámara. 
Conformar un grupo de apoyo y de relaciones que ayude al objetivo de tener
un nivel de competencia óptimo. 

CIER (Comisión de infraestructura y energías renovables): Se crea la
Comisión de infraestructura y energías renovables. Los objetivos de la misión
son: 

A 31 de diciembre, contamos con 20 empresas que forman parte de la comisión.

SERVICIOS COMEX
Durante este período el Departamento de Comercio Exterior dirigió sus
esfuerzos en las regiones de Colombia, con el fin de lograr conocer el tejido
empresarial que lo integra, así como el potencial de expandir operación o
facilitar la llegada de sus productos/servicios al mercado español. 



El fortalecimiento de las relaciones institucionales con las principales
Gobernaciones, Cámaras y Agencias de inversión del país, principalmente en
ciudades como; Bogotá, Bucaramanga, Boyacá, Córdoba, Medellín, Santa Marta,
Neiva, Villavicencio y pasto, con ellos el trabajo estuvo enfocado en identificar
sectores económicos, atractivos de inversión extranjera y puesta en marcha de
proyectos para internacionalizar a sus empresas. 

Informes sectoriales, se realizaron 10 investigaciones en sectores que jalonan
el crecimiento económico del país y que representan una gran oportunidad de
negocios/inversión para empresas españolas y colombianas, los protagonistas
fueron; Construcción, Legal Tributario, Alimentos y bebidas, energías renovables,
Salud, Telecomunicaciones y Tic’s Software.

Viaje Institucional a España: Nuestro director ejecutivo visitó en España a la
Cámara de Madrid, Cámara de Zaragoza, Cámara de Sevilla, Extenda, Aragón
Exterior-Arex, Cámara de España, Cámara de Aragón, Procolombia, con el fin de
estrechar lazos y fortalecer relaciones empresariales hacia Colombia, reactivar
acciones como Misiones comerciales, Show Room, Oficina de representación,
agendas virtuales, línea de formación, becarios.

Gestión Comercial: Camacoes como oficina comercial para 5 importantes
compañías españolas que deseaban expandir operación comercial en Colombia.

Misiones Comerciales Directas e Inversas; 7 misiones directas fueron
apoyadas por la Cámara, en la búsqueda de oportunidades comerciales y
expansión de mercado, las cámaras y entidades que confían en nuestro trabajo
fueron; Ipex, Vigo, Sevilla, Zaragoza, Málaga y Galicia, para un total de 40
empresas. Al igual gestionamos 3 misiones inversas hacia España, donde 16
empresas sostuvieron importantes reuniones con proveedores de
productos/servicios para el sector agroalimentario, Innovación, tecnología y
energías renovables. 



1300 Colaboradores del sector
empresarial, 300 trabajadores
SENA, 379 empresas
participantes de las 12 acciones
de formación en el 85% de los
departamentos de Colombia. 

Acciones a la medida para BBVA,
Banco de Occidente, Indra y
Telefónica. 

PFCE SENA 2022: Por 7° año
consecutivo Camacoes presenta y
ejecuta su proyecto de capacitación,
alrededor de 1300 colaboradores de
379 empresas afiliadas a la Cámara.
Los resultados confirman el éxito y
calidad de nuestro proyecto

Networking y foros: Con el objetivo de fortalecer las relaciones institucionales
y convertir a la Cámara en un aliado estratégico a nivel regional e internacional,
durante el 2022 participamos en 10 espacios de relacionamiento, entre ellos
destacamos; desayunos y almuerzos de trabajo con Agencias de inversión y
Camaras binacionales, foros y ruedas de negocios con empresas potenciales
exportadoras hacía España. 



Encuentro en Paipa participamos en el primer encuentro entre las 22 Cámaras
de Comercio Binacionales y las 14 Agencias Regionales de Inversión (APRIS)
"Colombia como potencia exportadora y epicentro de la inversión internacional”. 

Almuerzo Cámaras Binacionales y Probarrancabermeja: 18 delegados de
las Cámaras Binacionales con la representante de Probarrancabermeja, para
compartir el potencial de la región frente al mercado que representa cada
Cámara presente. 

Expohuila Fest: Paralelo a la muestra comercial y agenda académica, la Cámara
sostuvo reuniones con más de 20 empresas huilenses, interesadas en
prospectar oportunidades de negocio con compradores en el mercado español,
se destacan sectores potenciales. 

Eurocamaras: Participamos activamente de las reuniones y eventos dirigidos
por la Cámara Holandesa, quien tiene la presidencia de la Asociación. El 28 de
abril se llevó a cabo el Networking que reunió más de 100 empresarios afiliados
a las 7 Cámaras Europeas, tuvimos la oportunidad de organizar junto con la red
de Eurocámaras un evento presencial de networking en el cual contamos con
asistencia de empresas de todos los sectores.

Cámaras Binacionales: Foro: “Colombia y LATAM frente a los desafíos del
nuevo entorno mundial”, organizado por las 15 Cámaras binacionales que
hacemos parte a esta importante red, el evento contó con la participación de
grandes expositores; y un espacio de networking entre las 300 empresas que
nos acompañaron de forma presencial y virtual. Contamos con el patrocinio de
nuestro afiliado BBVA en Colombia, y con la participación de Martín Gustavo
Ibarra Pardo, miembro de nuestra firma asociada Araújo Ibarra Consultores en
Negocios Internacionales S.A.S., quien tuvo una magnífica intervención y análisis
de la situación actual en materia de comercio exterior.

Consultoría Internacional: Asesoramiento a empresas para expandir
operación a los mercados de España y Colombia, más de 150 empresas de las
regiones Andina, Orinoquía, Caribe, Pacífica fueron contactadas por el equipo
Comex y se concertaron 30 reuniones durante el 1er. semestre. 



Servicios Comex: Los servicios de mayor demanda para este año fueron;
agendas de reuniones (15), confección de BD(2), Gestión Comercial (4), apoyo
en logística de eventos entre otros. Como resultado del ejercicio se logró
fidelización de los clientes, mayor visibilidad de la Cámara, nuevos actores o
aliados a nivel regional, acompañamiento en procesos de internacionalización y
satisfacción en los servicios prestados. 

Camacoes oficina de representación para Asturex, el 2022 estuvo
enmarcada por importantes acciones como; 1 foros (Metal, Energía y TIC) y la
Misión Comercial de Construcción y del sector metalmecánico.

Una vez más la Cámara de Madrid nos confió la difusión de la campaña digital
“Madrid 7 Estrellas”, su objetivo destacar el turismo de lujo,
cultural,gastronómico y de ocio en la ciudadde Madrid.

A continuación, se presentan las actividades del departamento, total de
empresarios atendidos y los sectores priorizados.

Misiones comerciales      Directas/Inversas. 

Foro, networking
Nacionales/Internacional

Asturex

Proyecto Camacoes - SENA 

Consultoría Internacional

Informes Sectoriales

Consultas

Actividades                          Total             # Empresarios                     Sectores/Temas    
Tics, construcción, energías
renovables, agroalimentarios, salud,
ciberseguridad 

IED, Perspectivas económicas,
Oportunidades en Colombia y España. 

Construcción, energías renovables y
Tic's.

Agroindustria, turismo, cultura, y
gastronomía, telecomunicaciones,
salud, financiero, comercio y servicios.

Agroalimentos, cosméticos, químicos,
Tic´s.

Telecomunicaciones, software, legal
tributario, alimentos y bebidas, salud,
energías renovables y construcción. 

Legales y tributarios, normatividad,
oportunidades de negocios e inversión
entre España y Colombia, socios
comerciales, entre otros. 
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Siguiendo con la línea de crecimiento que había dejado el año 2021 para el área
de afiliados en el 2022 nos concentramos en tener una mayor captación de
empresas afiliadas, así como un mayor índice de fidelización con las empresas
que hicieron parte de nuestra red, razón por la cual se logró afiliar el doble de
empresas que en el 2021. 

A lo largo del 2022 contamos con 60 empresas afiliadas y 14 desafiliadas
llegando así a un total de 157 empresas asociadas a la Cámara Oficial de
Comercio de España en Colombia, aspecto que demostró una evidente mejoría
respecto al año anterior. 

Se le dio un gran impulso a los eventos de networking, especialmente a los
eventos institucionales propios de nuestra cámara. Para el 2022 concentramos
nuestros esfuerzos en el primer torneo de golf y la cena de gala, quisimos
crear espacios dinámicos en donde los empresarios tuvieran la posibilidad de
hacer nuevos contactos, de tener un acercamiento comercial con empresas de
distintos sectores, mientras que paralelamente podían disfrutar de un evento
emocionante. Gracias a la increíble gestión de nuestro equipo pudimos cumplir
con la meta de asistencia para ambos eventos. 

El torneo de Golf realizado el 7 de octubre, contó con una participación de más
de 70 empresarios, resultados que avalan el éxito del mismo y en nuestra cena
de gala asistieron más de 40 empresas de distintos sectores y más de 200
empresarios que pudieron vivir la experiencia camacoes de principio a fin. 
 Eventos que marcaron un precedente en la historia de la institución,
demostrando las nuevas proyecciones en términos de networking y eventos de
acercamiento comercia entre nuestros afiliados. 

SERVICIO AL AFILIADO



Con el objetivo de promover la fidelización de las empresas que ya hacían
parte de la cámara inauguramos un nuevo servicio dentro de nuestro portafolio
de beneficios. Quisimos darles la posibilidad a las empresas de tener un
espacio para publicar sus vacantes de empleo, razón por la cual junto con el
área de comunicaciones estructuramos una bolsa de empleo sin ningún costo
adicional. 

Además de este beneficio, implementamos una nueva forma de seguimiento
a los afiliados desde el interior del área. Somos conscientes que la buena
comunicación con las empresas socias es nuestro principal objetivo, razón por
la cual consideramos que sería trascendental hacer dos actualizaciones de
bases de datos al año. 

También estuvimos trabajando en distintos eventos en conjunto como lo fue el
encuentro de eurocámaras en donde tuvimos la posibilidad de invitar a
nuestros afiliados y conocer a los de los demás. 

Con el área de comunicaciones se logro poner todo un plan de trabajo, que
no solo benefició la promoción de imagen y marca que tanto se promueve
desde la afiliación sino también se logró dar una excelente proyección a los
eventos y la experiencia camacoes que tanto queríamos mostrar hacía el
exterior de nuestra institución.



Durante el 2022 las comunicaciones de la Cámara de Comercio de España en
Colombia dieron un giro que permitió posicionarnos más como marca, servicios
y áreas. En junio se creó el área de comunicaciones en la que se ha venido
innovando, creando y asumiendo nuevos retos/objetivos frente a las nuevas
formas de entregar información. 

Las acciones realizadas desde el área de comunicaciones son: 

Guía a los Afiliados con Servicios: Los afiliados a la Cámara cuentan con
servicios que pueden usar para resaltar y hacer difusión de
productos/servicios/marca esto se hace a partir de una reunión y se establece
un plan de trabajo para parrillas de contenido, eventos o campañas. 

Tuvimos la oportunidad de trabajar para 27 afiliados durante el 2022 (Desde
junio creación del área) este trabajo se enfocó: En difusión de eventos,
cubrimientos, convocatorias, reels, patrocinios, asesorías, visitas, fotografías,
construcción de planes de trabajo, campañas de mailing marketing, entrevistas
para boletines mensuales, banners de publicidad etc.

Boletines Mensuales: Desde junio de implementó un cambio de imagen y
contenidos en el boletín mensual. Se opto por una imagen de impacto que
resalte la portada, el titular y las 3 noticias más importantes. 

Dentro de la página web se creó un espacio denominado ‘’Sala de prensa’’ que
condensa los cubrimientos, próximos eventos, artículos y podcast.

COMUNICACIONES 



Podcast Camacoes: Se rediseño los
podcasts con colores y plantillas,
cerrando  el año con el lanzamiento de 5
podcast.

Redes Sociales: Se elaboró una parrilla
con contenido de valor, entretenimiento,
difusión de logros y servicio, para las
siguientes redes sociales. Todas las
publicaciones tienen un propósito.

Instagram: https://bit.ly/3moWfVA 
Twitter: https://bit.ly/3MBtG1I 
LinkedIn: https://bit.ly/3HcXEbh 
Spotify: https://spoti.fi/3n99k5S 
Youtube: https://bit.ly/3Q9oHZ3 
Facebook: https://bit.ly/3cRzZ5v
 Tiktok: https://bit.ly/3WfTDc8

Creamos la cuenta de Titkok para iniciar con la creación de
contenido en el mes de febrero 2023. Este contenido será muy
entretenido, ligado a tendencias y arriesgado a mostrar una cara
diferente humana de la Cámara. ¡Nos vemos en Tiktok!
@Camacoes_co

https://bit.ly/3WfTDc8


SEGMENTO VISUAL 

Fase 1: Objetivo enfocado a incrementar la
visibilidad y recordación visual que tanto
necesita la Cámara, para posicionarla en un
mercado en crecimiento. La mayoría de su
estilo gráfico era basado en el uso de su
Logotipo en las piezas publicitarias y uno
que otro color que podemos reconocer del
mismo identificador.

Fase 2: Partiendo de las necesidades de la
cámara y la cercanía con sus afiliados y
empresas de distintos sectores, se
desarrollaron las primeras pinceladas e
ideas que aportaron a lo que sería más
adelante el inicio de nuestra línea
grafica.

Fase 3: Uno de los primeros desarrollos
gráficos buscó resaltar las relaciones
interpersonales (Networking) por medio de
ilustraciones vectoriales, esto con el fin de
simplificar ideas y temáticas para ser más
fácilmente recordadas.

Fase 4: Para la creación de nuestros
eventos buscamos romper y crear
recordación a partir de la misma esencia
del evento que vayamos a realizar, el primer
caso con el que tuvimos la oportunidad fue
el Torneo de Golf. En este torneo se generó
toda una campaña de branding,
expectativa, lanzamiento y cubrimiento con
todo un universo gráfico único.
Branding



Fase 5: A medida que los eventos fueron creciendo a su vez se desarrollaron
líneas graficas a fin a cada uno de ellos, como es el caso de la Cena de gala en
donde se resalta elegancia, clase y prestigio, todo esto realizado por medio de
estudios y branding para el evento. 

CAMERFIRMA
 
A finales del año pasado, la Cámara de Comercio de España en Colombia le
aposto a la creación de un nuevo departamento, con la función de brindar
soluciones de confianza digital y asesoramientos de digitalización de
procesos internos para todos nuestros afiliados y demás empresas
colombianas. El departamento nació a partir de una alianza comercial con
Camerfirma Colombia. Una entidad que tiene su origen en las Cámaras de
Comercio Oficiales de España y que llegó a Colombia con el fin de replicar su
exitoso modelo. Mantuvimos el nombre Camerfirma como titulo de esta nueva
área y utilizamos los meses restantes del 2022 para preparar, capacitar y
estructurar las acciones que este departamento tiene para este 2023. 

 



CERTIFICADO DE FIRMA DIGITAL
TOKEN VIRTUAL 1 AÑO
TOKEN VIRTUAL 2 AÑOS
TOKEN FÍSICO 1 AÑO
TOKEN FÍSICO 2 AÑOS
SOLUCIONES DE CONFIANZA DIGITAL
NOMINA ELECTRÓNICA 1 AÑO
NOMINA ELECTRÓNICA 2 AÑOS
FACTURACIÓN ELECTRÓNICA 1 AÑO
FACTURACIÓN ELECTRÓNICA 2 AÑOS
SSL OV* 1 AÑO
SSL OV* 2 AÑOS
SSL WILDCARD 1 AÑO
SSL WILDCARD 2 AÑOS
SSL EV Multidominio 1 AÑO
SSL EV Multidominio 2 AÑOS
CORREO ELECTRONICO CERTIFICADO 

Entre los servicios que brinda esta nueva área podemos encontrar:

Además de contar con las plataformas de firma digital Go Sign y IT sign que
presentan soluciones más corporativas y de alto rendimiento para nuestros
afiliados y el resto de empresas colombianas que estén interesadas:



Confección de Bases de Dato para gestión comercial con un impacto
esperado a más de 300 empresas en todo el territorio nacional.

Un calendario estructurado para darle gestión a nuestras empresas afiliadas.

Un plan de publicidad trabajado junto con el departamento de comunicación
de la Cámara.

Eventos de lanzamiento y socialización con afiliados para capacitarlos en
procesos de confianza digital, el evento de lanzamiento realizado el año
pasado contó con la participación de 30 afiliados.

Finalmente, en cuanto a actividades realizadas, debemos tener en cuenta que el
área abrió a finales del año pasado, por lo que los meses finales del 2022 fueron
utilizados para estructurar las bases de datos. Con esto en cuenta podemos decir
que las acciones desde Camerfirma fueron: 



INFORMÁTICA Y TECNOLOGÍA

Durante el último año, el área IT de la Cámara de Comercio de España en
Colombia ha realizado importantes gestiones para mejorar la tecnología y la
infraestructura de la organización. 

Entre estas gestiones destacan:

Aplicación a donaciones: Se realizaron gestiones para aplicar a donaciones
con el objetivo de mejorar la tecnología disponible en la Cámara.

Compra de nuevos equipos de cómputo: Se realizaron compras de nuevos
equipos de cómputo con el fin de mejorar la eficiencia y la productividad de los
colaboradores de la Cámara.

Adaptación de una sala de juntas: Se adaptó una sala de juntas para poder
dotarla de tecnología y poder recibir mejores videoconferencias desde allí. Esto
permitirá a la Cámara mejorar la calidad y la eficiencia en las reuniones virtuales.

Implementación de nuevos sistemas: Se implementaron nuevos sistemas
de trazabilidad, como el CRM, los formularios, correos y calendarios conectados
al CRM. Esto permitirá una mejor gestión de la información y una mayor
eficiencia en las tareas diarias de los colaboradores.

Instalación de cámaras de seguridad: Se instalaron cámaras de seguridad y
nuevos controles de acceso para los colaboradores de la Cámara. 

En conclusión, el área IT de la Cámara ha realizado importantes gestiones para
mejorar la tecnología y la infraestructura de la organización. Estas gestiones
permitirán a la Cámara mejorar su eficiencia, productividad y seguridad en la
gestión de la información.



ANÁLISIS ESTADO DE SITUACIÓN
FINANCIERO

Durante el año 2022 y luego de la crisis sufrida a nivel mundial por la pandemia
Covid-19, Colombia recupero su económica gradualmente fortaleciendo la
industria y turismo del país. Así mismo trajo inversión extranjera para el
desarrollo de nuevos proyectos.

Para el 2023, CAMACOES presenta unos retos ambiciosos en sus áreas
comerciales y de apoyo, enfocados en el crecimiento de sus ingresos, aumento
en el número de empresas afiliadas, mayor demanda de servicios comex, y ser
un referente en la creación de contenido e interacción de sus seguidores en las
distintas redes sociales y pagina web. Es por ello, que los eventos que más
predominarán en la agenda de la institución para este año son: 

Networking, torneo de golf, torneo de futbol sala, cena de gala, torneo de mus,
la cocina de la cámara, así como empresas que delegan en el equipo profesional
de la Cámara la gestión comercial para sus negocios, nuevos proyectos de
internacionalización con Gobernaciones y Cámaras a nivel regional,
investigación en sectores importantes para la economía colombiana y española,
mayores encuentros con las Cámaras binacionales y europeas, entre otros. 

CAMACOES alcanzó ingresos por la actividad ordinaria, de $1.996.801.330
millones de pesos, superando los años anteriores a la pandemia. Si
comparamos el resultado con el año anterior, hay un decrecimiento del 70.66%,
ya que sus ingresos totales fueron de $6.805.702.410 millones. siendo su mayor
impacto el ingreso por a la venta del edificio $5.500.000.000.  Las numerosas
iniciativas creadas y, ejecutadas a satisfacción, permitieron un resultado del
ejercicio casi positivo.



Gracias a la mejora de los resultados y la liquidez generada por la venta del
edificio hoy tenemos una camara mas fuerte y mas solvente.

En el estado de situación financiera en el activo corriente refleja $3.054.257.059,
dentro de los cuales se destaca la constitución de 4 CDT’S por valor de $
2.300.000.000 que corresponden al saldo recibido por la venta del edificio al
momento de la firma de las escrituras; estos títulos tienen fechas de
vencimiento entre agosto a diciembre de 2023.

El total de los pasivos aumento en un 0,55%, correspondiente a las variaciones
por impuestos, por pago a colaboradores (vacaciones, cesantías e intereses a
las cesantías) y un pasivo a Moncada Barrero y asociados por valor de
$182.628.000 los cuales se cancelaran el primer mes del año 2023. 

Los indicadores financieros, muestrean los siguientes datos:

INDICADORES                                                  2022           2.021
Índice de Liquidez                                              6,08             6,26
Razón de Resultado del año 
sobre ingreso neto                                           -0,21%        -33%
Rendimiento sobre inversión total                 -0,13%        -72%
Rendimiento patrimonial                                 -0,16%        -85%
Nivel de endeudamiento                                   16%            16%
Ratio de endeudamiento                                   19%            19%



En cumplimiento del artículo 47 de la ley 222/95 modificada con la ley 603 del
27 de Julio/2000 nos permitimos informar el estado de cumplimiento de normas
sobre propiedad intelectual y derechos de autor por parte de la sociedad.

En cumplimiento del artículo 1 de la Ley 603 de Julio 27/2000 puedo garantizar
ante los afiliad@s y ante autoridades que los productos protegidos por derecho
de propiedad intelectual están siendo utilizados en forma legal, es decir con el
cumplimiento de las normas respectivas y con las debidas autorizaciones; y en
el caso específico del software de acuerdo con la licencia de uso que viene con
cada programa; y que además las adquisiciones de equipos es controlada de tal
manera que nuestros proveedores satisfagan a la empresa con todas las
garantías de que estos son importados legalmente. Este informe, el estado de
situación financiera y los demás documentos exigidos por la ley, fueron puestos
a disposición de los afiliados con la debida anticipación, previa revisión y análisis
de la junta directiva.

En cumplimiento del decreto 1406 de 1999 en sus artículos 11 y 12 nos
permitimos informar que la empresa ha cumplido durante el periodo sus
obligaciones de pago de los aportes al sistema de seguridad social integral. Que
los datos incorporados en las declaraciones de autoliquidación son correctos y
se han determinado correctamente las bases de cotización. Que son correctos
los datos sobre los afiliados al sistema. Que la empresa como aportante se
encuentra a paz y salvo por el pago de aportes al cierre del ejercicio de acuerdo
con los plazos fijados. Que no existen irregularidades contables en relación con
aportes al sistema, especialmente las relativas a bases de cotización, aportes
laborales y aportes patronales. 

En cumplimiento a lo dispuesto en el Artículo 13 del Decreto 1377 de 2012; el
cual dispone como obligación por parte de los responsables del tratamiento de
datos personales, desarrollar sus políticas, nos permitimos informar que
Camacoes ha cumplido con la implementación de la política para el tratamiento
de los datos personales.



Finalmente agradezco a los afiliad@s, la embajada, la oficina comercial, a los
miembros de junta directiva, colaborador@s de Camacoes, y cada una de las
empresas colombianas y españolas que siguen apostando por las buenas
conexiones, y pido que, aunemos esfuerzos y volvamos a posicionar a
CAMACOES, como gran referente empresarial y de fortalecimiento de las
relaciones comerciales, económicas y de inversión entre España y Colombia.

De acuerdo con lo establecido en la Ley 222 de 1995, copia de este informe de
Gestión fue entregado oportunamente a la Revisoría Fiscal para que en su
dictamen informe sobre su concordancia con los Estados Financieros.

Bogotá DC, Febrero de 2023

ENRIQUE BERMEJO ARRANZ
Director Ejecutivo




